
Sie sind ein erfahrener Vertriebsexperte (m/w/d) mit Leidenschaft 
für Technik und internationale Märkte? Sie möchten Ihr Know-how 
in einem industriellen Umfeld einbringen und mit innovativen Lö-
sungen Kunden weltweit begeistern?  
Dann sind Sie bei uns genau richtig! 
 
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir eine:n: 
Global Business Development Manager (m/w/d)

ERFTCARBON ist einer der 
führenden europäischen  
Hersteller großformatiger  
Graphitelektroden für die 
Elektrostahlerzeugung. Unsere 
hochwertigen Produkte  
ermöglichen eine schrottbasierte  
Elektrostahlproduktion. Das 
schont Ressourcen und hilft 
CO2-Emissionen zu reduzieren. 

Wir sind ein in Grevenbroich 
(Rheinland) ansässiges und 
global ausgerichtetes Unter-
nehmen mit einer mehr als 
100-jährigen Firmengeschichte. 
Verantwortliches Denken und 
Handeln gegenüber unseren 
rund 200 Mitarbeitenden ist uns 
ebenso wichtig wie das Thema 
Umwelt und die perspektivische 
Ausrichtung auf ein nachhal-
tiges, ressourcenschonendes 
Wirtschaften.

PERFORMANCE THAT WORKS

•	 Aufbau, Betreuung und Weiterentwicklung unseres  
	 internationalen Kundenstamms
•	 Entwicklung und Umsetzung strategischer Vertriebsinitiativen zur  
	 Markterschließung
•	 Technische Beratung unserer Kunden zu Produkten, Anwendungen  
	 und individuellen Lösungen
•	 Erstellung von Angeboten sowie Führen von Preis- und  
	 Vertragsverhandlungen
•	 Enge Zusammenarbeit mit Entwicklung, Anwendungstechnik und  
	 Produktion zur Realisierung maßgeschneiderter Kundenlösungen
•	 Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanalysen zur Identifikation  
	 neuer Chancen und Trends
•	 Repräsentation des Unternehmens auf internationalen Messen und  
	 Fachkonferenzen
•	 Internationale Reisetätigkeit (50–70 %) – nah am Kunden, weltweit

Ihre Mission

•	 Abgeschlossenes technisches oder wirtschaftsnahes Studium  
	 (z. B. Wirtschaftsingenieurwesen, Maschinenbau, Verfahrenstechnik,  
	 Werkstofftechnik) oder vergleichbare Qualifikation
•	 Mehrjährige Erfahrung im internationalen technischen Vertrieb,  
	 idealerweise mit graphitbasierten Produkten oder im Stahlumfeld
•	 Nachweisbare Erfolge in Akquise, Kundenentwicklung und  
	 Umsatzsteigerung
•	 Ausgeprägtes technisches Verständnis kombiniert mit  
	 unternehmerischem Denken
•	 Verhandlungssichere Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen sind  
	 von Vorteil
•	 Hohe Reisebereitschaft, Flexibilität und interkulturelle Kompetenz
•	 Kommunikationsstark, überzeugend und mit einer selbstständigen,  
	 strukturierten Arbeitsweise

Ihr Profil

•	 Eine spannende Aufgabe mit hoher Eigenverantwortung und  
	 internationaler Ausrichtung
•	 Die Möglichkeit, unsere Produkte weltweit in attraktiven Märkten zu  
	 positionieren
•	 Enge Zusammenarbeit mit Entwicklung, Produktion und Qualität in  
	 einem hochmotivierten Team
•	 Flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und  
	 viel Gestaltungsspielraum
•	 Attraktive Vergütung und Zusatzleistungen im tariflichen Umfeld
•	 Ein Arbeitsumfeld, in dem Ihre Ideen, Ihr Engagement und Ihr  
	 technisches Know-how geschätzt werden

Was wir Ihnen bieten

Klingt nach Ihrer nächsten Herausforderung? 
Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung!
Gestalten Sie gemeinsam mit uns die Zukunft unserer  
Produktion – mit Energie, Verantwortung und  
Leidenschaft für Technik.

Wir freuen uns auf Ihre  
Bewerbung per E-Mail an:  
bewerbung@erftcarbon.com 
 
ERFTCARBON GmbH 
Aluminiumstraße 4 
41515 Grevenbroich


